
 

 



 زارة التعليم العالي والبحث العلمي و 

اف والتقييم العلمي   هيئة الإشر

 مكتب ضمان الجودة والاعتماد الأكاديمي 

 

 نموذج وصف الدورة 

 

كات التجارية  الموضوع: الشر

كة بشكل عام  كات التجارية من خلال تناول الشر تهدف هذه المادة إلى تبسيط وتوضيح مفاهيم الشر
كات   وأنواعها وإظهار كل نوع من هذه الأنواع بالتفصيل والتطرق إلى الأسهم والسندات وتحول الشر

 .والاندماج

 

 كلية شط العرب الجامعية  . المؤسسة التعليمية 1
 قسم القانون  . القسم / المركز 2

 القانون التجاري  . عنوان الدورة / الرمز 3

   م.م امير عباس صابر  . اسم المحاض  4
 حضور  . نوع التدريس 5

 2026-2025 . السنة الدراسية/الفصل الدراس  6
 30 . إجمالى  عدد ساعات التدريس7

 1/9/2025 . تاري    خ إعداد وصف هذه الدورة8
 

 أهداف الدورة . 9

كات التجارية.   أ. تزويد الطلبة بأهم المبادئ والأساسيات الخاصة بالشر
كات التجارية   ب. تعليم الطلاب كيفية تطبيق قانون الشر

  المنظمات. 
 ج. تزويد الخريجير  بالمعرفة اللازمة للعمل التجاري ف 

 

 مخرجات الدورة ومنهجيتها وتقييمها . 10

 الأهداف المعرفية )أ( 

كات التجارية   أ. تمكير  الطلاب من اكتساب المعرفة القانونية المتعلقة بمجال الشر



 ب. تعريف الطلبة بكيفية تعزيز معارفهم الشخصية. 

  مجال الأعمال التجارية. 
 ج. مساعدة الطلبة على اكتساب المعرفة ف 

  بيئة العمل الديناميكية. 
 د. تمكير  الطلبة من صقل مهاراتهم ف 

  مجال الإدارة القانونية. 
  مكان عملهم ف 

 هـ. تمكير  الطلبة من استثمار قدراتهم العلمية ف 
اعات القانونية.   و. مساعدة الطلبة على اكتساب المعرفة اللازمة لحل المشاكل والي  

 

نامج )ب(   : أهداف المهارة المتعلقة بالبر

         

 أ. المهارات العلمية
 ب. مهارات القيادة 

 ج. المهارات المتعلقة بتحديات العمل الإداري
 

 أساليب التدريس والتعلم

ا. 
ً
ات المعدة مسبق  أ. استخدام المحاض 
 ب. استخدام بيانات حديثة يظهر. 

لى  
 ج. الواجب المي  

 د. اعتماد المناقشات الجماعية. 

 

 طرق التقييم 

 أ. الاختبارات الشفوية 

 ب. الاختبارات الشهرية 

 ج. الاختبارات اليومية 
  الحضور

 د. انتظام الطلاب ف 

 

 

 الأهداف العاطفية والقيمية )ج( 

    

 أ. تحقيق الأهداف الأخلاقية. 
ام بالتقاليد الجامعية.   ب. الالي  



ام بتعليمات الجامعة ولوائح الوزارة.   ج. الالي  

  المجالات التعليمية وكيفية التعامل الجيد مع الآخرين. 
 د. تعزيز القدرات الشخصية للطلبة ف 

 

 أساليب التدريس والتعلم

ات حول التعليمات الجامعية.   أ. محاض 
بوي.  ات الإرشاد الي   ب. محاض 

 ج. التوجيه المستمر. 
 د. زيارة المؤسسات الحكومية والخاصة. 

 هـ. عرض حالات عملية. 

 

 طرق التقييم 

 أ. الاختبارات اليومية. 

ام بالأخلاق والقيم السامية.   ب. المناقشات الصفية والالي  
 ج. علامات خاصة للأنشطة الصفية. 

 د. التقييم الشهري والرب  ع سنوي. 
 

( د(   المهارات العامة والنوعية )مهارات أخرى مرتبطة بالقدرة على العمل والتطوير الشخصي

 أ. تمكير  الطلبة من اكتساب مهارة وفنون المحاماة والمرافعة القضائية. 
  المجالات القانونية. 

 ب. تمكير  الطلبة من تطبيق التفكير الإبداع  ف 

 

 

 هيكل الدورة. 11

عدد  أسبوع 
 الساعات

مخرجات التعلم  
 المطلوبة 

 تقييم  طريقة التدريس  عنوان الموضوع 

كات  2 1 مقدمة عن الشر
 التجارية

ات  -   محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

الاختبارات   -
 الشفوية 

 أسئلة -
كة  2 2 ات  -  عقد الشر  محاض 

 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

الاختبارات   -
 الشفوية 

 أسئلة -



تقاسم الأرباح   2 3
 والخسائر 

ات  -   محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

الاختبارات   -
 الشفوية 

 أسئلة -

العناض الشكلية  2 4
كة   لعقد الشر

ات  -   محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

ات  -  محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

الآثار القانونية لتمتع  2 5
كة بالشخصية   الشر

 الاعتبارية 

ات  -   محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

ات  -  محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

كة  2 6 ات  -  قواعد تأسيس الشر  محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

ات  -  محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

ات  -  إجراءات التأسيس  2 7  محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

ات  -  محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

كات  2 8 ات  -  أنواع الشر  محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

ات  -  محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

كات الأشخاص  2 9 ات  -  شر  محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

ات  -  محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

ك  2 10 وع مشي  ات  -  مشر  محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

ات  -  محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

كة بسيطة  2 11 ات  -  شر  محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

ات  -  محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

ات  -  الملكية الفردية  2 12  محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

ات  -  محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

كات  2 13 ات  -  رأس مال الشر  محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

ات  -  محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

كة مساهمة  2 14 ات  -  شر  محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

ات  -  محاض 
 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

ات  -  الاكتتاب  2 15 ات  - محاض   محاض 



 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

 دراسة الحالة  -
 المناقشات -

 

 البنية التحتية . 12

كات التجارية للدكتور فاروق إبراهيم  أ. الكتب المدرسية   الشر
كات التجارية بقلم سميحة القليوب    ب. المراجع   الشر

كات التجارية لحسير  المياح    الشر
ج. الكتب والدوريات الموصى بها )المجلات،  

 التقارير، إلخ.( 
 

نت وما إلى ذلك  ونية ومواقع الإني    د. المراجع الإلكي 

 

ن الدورة . 13  خطة تحسي 

 أ. دراسة احتياجات سوق العمل. 

  مجال 
 . ----------------ب. الاطلاع على تجارب الدول الأخرى ف 

كات التجارية.    مجال الشر
  المجلات الوطنية والدولية ف 

 ج. الاطلاع على الأبحاث المنشورة ف 
 


